Ponte precio como un pro:
Estrategias para maximizar tus ganancias



@ ¢Porque el precio importa?

El precio es un factor clave en cualquier transaccion, ya sea que estés comprando un café,

un automovil o contratando un servicio. Suimportancia radica en varios aspectos:.

Relacion entre oferta y @ Decisiones de compra
demanda:

@ Valor percibido: @ escalaciones

@ Competitividad: @ Revision de modelos



© Entiende tu Valor

Analiza tu
competencia

Define tu nicho de
mercado

Identifica tus
fortalezas 'y
habilidades unicas



(o Estrategias de Fijacion de Precios

Precios
Costos vs. valor.  Precios basados en s m g Paquetes y
el valor. psicol6gicos. P ST 2 suscripciones.

D




iComo dijo Warren Buffett!

%

“Precio es lo que pagas.
Valor es lo que obtienes”
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